
Y si lo aplico en otras IA???? QUE PASARÍA









• Dirección: https://lovable.dev/ 5 CRÉDITOS SE RENUEVAN A LAS 00:00

• https://app.emergent.sh/home 10 CRÉDITOS    

• Tutorial: 

• https://www.youtube.com/watch?v=RGZeP1_oMoY

• https://www.youtube.com/watch?v=Jmr3BDUPOXQ

• https://www.youtube.com/watch?v=qVs4PnNuPhA

• https://www.youtube.com/watch?v=viWO7uEbX3o

• https://www.youtube.com/watch?v=RaE0mmDlo_c

https://lovable.dev/
https://app.emergent.sh/home
https://www.youtube.com/watch?v=Jmr3BDUPOXQ
https://www.youtube.com/watch?v=Jmr3BDUPOXQ
https://www.youtube.com/watch?v=qVs4PnNuPhA
https://www.youtube.com/watch?v=viWO7uEbX3o
https://www.youtube.com/watch?v=RaE0mmDlo_c


DE REGALO



ERP con IA

• Un ERP con IA integra:

✔ Procesos del negocio (ventas, finanzas, RH, operaciones)
✔ Base de datos central
✔ Paneles de control
✔ Automatización
✔ Inteligencia artificial para analizar, predecir y recomendar

A diferencia de un ERP tradicional, la IA no solo registra… interpreta.



Arquitectura de un ERP
• En términos simples, necesitas estas capas:

• 1. Frontend (interfaz del usuario)Lo que ve el usuario:

• Formularios

• Paneles 

• Dashboards

• Reportes

• Aquí puedes usar herramientas low-code o generadores web con 
IA (como Lovable, justo lo que estás enseñando).



• 2. Backend (lógica del sistema)Es el “cerebro”:

• Usuarios

• Reglas de negocio

• Procesos

• Automatizaciones

• Aquí vive la lógica: qué pasa cuando se registra una venta, cuándo 
se genera una alerta, etc.



• 3. Base de datos El corazón del ERP:

• Clientes

• Ventas

• Costos

• Personal

• KPIs

• Todo debe estar normalizado y conectado.



• 4. Capa de IA (la parte inteligente)Aquí ocurre la magia:

• Análisis automático

• Predicciones

• Detección de patrones

• Recomendaciones

• Chat interno tipo copiloto



¿Qué hace la IA dentro del ERP?

• No solo “responde preguntas”.

• Puede:

✅ Detectar caídas de desempeño
✅ Predecir ventas
✅ Encontrar causas raíz
✅ Generar reportes automáticos
✅ Sugerir acciones estratégicas
✅ Explicar indicadores en lenguaje natural

• “Las ventas crecieron 8%, pero aumentaron 15% las incidencias 
operativas. Esto está afectando la satisfacción del cliente. Se 
recomienda revisar procesos internos.”



PROCESO DE DISEÑO DEL ERP CON IA

• 1. Procesos bien definidos (antes que tecnología)

• Primero define:

• Flujo de ventas
• Flujo financiero
• Flujo operativo
• Flujo de RH

• Si no existe en papel → no puede existir en ERP.



2. Modelo de datos

• Define tablas como:

• Clientes
Productos
Ventas
Costos
Empleados
Indicadores

• Si esto está mal diseñado, el ERP nace deficiente.



3. Indicadores claros

• Máximo 8–12 KPIs estratégicos:

• financieros
• clientes
• procesos
• personas

• Esto lo ligas directo al Balanced Scorecard.



4. Motor de IA

• Puede ser:

• modelos tipo GPT
• modelos predictivos
• reglas inteligentes
• agentes



5. Visualización

• Dashboards:

• líneas
• barras
• tarjetas KPI
• filtros
• análisis automático

• Aquí entra LOVABLE / EMERGENT AI



• Se recomienda con pequeños ejercicios, 

• LES DEJARÉ DE TAREA ALGUNOS:

• Arranca con un mini-ERP:

• Ventas
Clientes
Dashboard
IA analítica

• Después creces.



• Primero sistema, luego IA

• Orden correcto:

• Proceso → datos → indicadores → dashboard → IA.



Que la IA interprete, no solo muestre

•No basta con gráficas.

•Debe decir:

•Qué pasa

•Por qué pasa

•Qué hacer



• Piensa como consultor, no como programador

• Diagnóstico
Causalidad
Intervención
Seguimiento

• Eso convierte un ERP en herramienta estratégica.

























Ejercicio en Lovable o Emergent: Módulo de 
Monitoreo de Ventas

• Van a construir

• Una página web tipo dashboard que permita:

• Capturar ventas (formulario)

• Ver una tabla de ventas

• Ver 3 KPIs (Ventas del mes, # ventas, Ticket promedio)

• Ver una gráfica (ventas por día)

• Filtrar por mes



• Se recomienda perfeccionar nuestras indicaciones con un PROMPT 
maestro:

• Copiar y pegar el prompt de abajo nuestra IA a utilizar.



Paso 1: Prompt único (cópialo tal cual en Lovable)

• Actúa como creador de apps web. Quiero una app MUY sencilla llamada “Módulo de Monitoreo de Ventas”.

• Objetivo: registrar ventas y ver un dashboard básico en una sola pantalla.

• 1) Interfaz (una sola página)
• - Encabezado: “Módulo de Monitoreo de Ventas”
• - Dos columnas:
• A) Izquierda: Formulario para capturar una venta
• B) Derecha: Dashboard (KPIs + gráfica + tabla)

• 2) Campos del formulario (con botón “Guardar venta”)
• - Fecha (date)
• - Producto (texto)
• - Categoría (lista: Bebidas, Alimentos, Postres, Servicios)
• - Cantidad (número)
• - Precio unitario (número)
• - Canal (lista: Mostrador, WhatsApp, Instagram, Marketplace)
• - Vendedor (lista: Ana, Luis, Karina)
• - Método de pago (lista: Efectivo, Tarjeta, Transferencia)
• Al guardar, calcula automáticamente el “Total” = Cantidad * Precio unitario y lo guarda en el registro.

• 3) Datos ficticios (carga inicial)
• Crea 15 ventas de ejemplo (realistas) en febrero 2026 con distintos productos, canales y vendedores. Incluye variedad en cantidades y precios.

• 4) Dashboard (se actualiza automáticamente con filtros)
• - Filtro arriba: Seleccionar Mes (Enero 2026, Febrero 2026, Marzo 2026)
• - KPIs (tarjetas):
• a) Ventas totales del mes (suma de Total)
• b) Número de ventas (conteo de registros)
• c) Ticket promedio (Ventas totales / Número de ventas)
• - Gráfica de barras o líneas: Ventas por día (sumatoria del Total por fecha)
• - Tabla: lista de ventas con columnas (Fecha, Producto, Categoría, Canal, Vendedor, Total)

• 5) Reglas simples
• - Todo debe funcionar sin Excel.
• - Al cambiar el mes, se actualizan KPIs, gráfica y tabla.
• - El diseño debe ser limpio y fácil de entender.



Paso 2: revisar: 

• Que exista:
– Formulario a la izquierda

– Botón “Guardar venta”

– Tabla con columnas correctas

– Filtro por mes

– 3 KPIs

– 1 gráfica

– 15 datos ya cargados

• Si todo está, ya quedó.


