
¿Qué es un dashboard?
• Un dashboard es un panel visual que reúne información importante 

del negocio en un solo lugar.

• El dashboard te muestra:

• – Indicadores clave
– Gráficas
– Totales
– Tendencias

• todo de forma clara y rápida.

• Es como el tablero de un auto: no te explica todo el motor, pero sí 
te dice si vas bien, si algo falla y cuándo debes actuar.



¿Para qué sirve un dashboard?

• Un dashboard sirve para:

✅ Ver cómo va tu negocio en tiempo real
✅ Detectar problemas rápido
✅ Dar seguimiento a objetivos
✅ Tomar decisiones con datos
✅ Comunicar resultados a otros
✅ Pasar del diagnóstico a la acción

• Convierte análisis + indicadores en un sistema visual.



Partes mínimas de un dashboard

• Aunque puede integrar más elementos, mínimo necesitamos 5 
cosas:

• 1. Datos (ventas, registros, etc.)

• 2 o 3 KPI

• 3. gráfica

• 4. tabla

• 5. filtro



INSTRUCCIÓN

• Copiar este PROMPT ÚNICO en Lovable o Emergent

• Una vez construido verificar:

• ✔ aparecen KPIs
✔ aparece gráfica
✔ aparece tabla
✔ existe filtro
✔ hay datos cargados

• Con eso, el dashboard ya existe.



• Actúa como creador de dashboards web.

• Quiero un dashboard sencillo llamado:

• “Dashboard de Ventas – Ejercicio 
Académico”

• Objetivo: visualizar ventas mensuales en 
una sola página.

• 1) Diseño general
• Una sola pantalla con:

• - Título arriba
• - Filtro por mes
• - Tres KPIs
• - Una gráfica
• - Una tabla

• Diseño limpio y fácil de entender.

• 2) Datos ficticios
• Genera automáticamente 12 ventas para 

Febrero 2026 con estos campos:

• Fecha  
• Producto  
• Cantidad  
• Precio unitario  
• Vendedor (Ana, Luis o Karina)  
• Canal (Mostrador o WhatsApp)

• Calcula automáticamente el Total = 
Cantidad * Precio unitario.

• 3) KPIs (tarjetas superiores)

• - Ventas totales del mes (suma del Total)
• - Número de ventas
• - Ticket promedio

• 4) Gráfica

• Gráfica de barras o líneas:
• Ventas por día (sumatoria del Total por 

fecha).

• 5) Tabla

• Mostrar todas las ventas con columnas:

• Fecha  
• Producto  
• Vendedor  
• Canal  
• Total  

• 6) Filtro

• Filtro arriba para seleccionar mes.
• Al cambiar el mes, KPIs, gráfica y tabla deben 

actualizarse.

• 7) Reglas

• No usar Excel.
• Todo debe generarse dentro del sistema.
• Debe ser interactivo.
• Mantener todo muy simple.



DASHBOARD CON LOVABLE















• “Esto que acabamos de hacer ya es un sistema de monitoreo. 

• Es un dashboard real. 



EJERCICIOS

• LOVABLE (construcción de app web interactiva)

• EMERGENT (creación de sistema web funcional con base de datos)

• ESTE EJERCICIO REQUIERE CREAR UNA BASE DE DATOS.



Sistema de Monitoreo de Ventas con Dashboard 
Interactivo

• OBJETIVO:

• Crear una aplicación web que permita:

• Cargar datos de ventas manualmente

• Subir archivo Excel o CSV

• Generar KPIs automáticos

• Visualizar dashboard interactivo

• Filtrar por fecha, producto, vendedor o canal

• Mostrar tendencias y comparativos



PROMPT PARA LOVABLE / EMERGENT
Copiar y pegar tal cual:

• Crea una aplicación web llamada “Sistema Inteligente de Monitoreo de Ventas”.
• La aplicación debe tener una sola pantalla dividida en tres módulos:
• 🔹MÓDULO 1: Carga de datos
• Permitir ingresar ventas manualmente con los siguientes campos:

Fecha
Producto
Categoría
Cantidad
Precio unitario
Canal de venta
Vendedor
Método de pago

• Calcular automáticamente el Total = Cantidad × Precio unitario
• Permitir subir archivo Excel o CSV con la misma estructura de columnas.
• Indicar claramente el formato requerido para el archivo.
• 🔹MÓDULO 2: KPIs Automáticos

Generar automáticamente:
• Ventas totales del periodo
• Ticket promedio
• Producto más vendido
• Canal con mayores ingresos
• Vendedor con mejor desempeño
• Crecimiento mensual (%)
• 🔹MÓDULO 3: Dashboard Interactivo

Incluir:
• Gráfico de ventas por mes
• Gráfico de ventas por producto
• Gráfico de ventas por canal
• Tabla dinámica con filtros por fecha, vendedor y categoría
• Indicadores tipo scorecard para KPIs principales
• 🔹 FILTROS GENERALES
• Rango de fechas
• Producto
• Canal
• Vendedor
• 🔹 FUNCIONES ADICIONALES
• Permitir exportar reporte en PDF
• Mostrar variación porcentual respecto al periodo anterior
• Interfaz limpia y profesional
• Colores corporativos neutros (azul y gris)
• 🔹 ESTRUCTURA DE DATOS ESPERADA PARA EXCEL

Las columnas del archivo deben ser:
Fecha | Producto | Categoría | Cantidad | Precio Unitario | Canal | Vendedor | Método de Pago

• Asegurar que la aplicación valide errores si el formato no coincide.



ESTRUCTURA DE DATOS ESPERADA PARA EXCEL

• Las columnas del archivo deben ser:
Fecha | Producto | Categoría | Cantidad | Precio Unitario | Canal | Vendedor | Método de Pago

• Si no cuentas con datos puedes solicitar a alguna IA que te genere datos ficticios 



Pueden personalizar
• INSTRUCCIONES Cuando usen el prompt:
• Si ya tienen ventas:

– Exportar su Excel con esas columnas exactas.
– Subirlo en el módulo de carga.

• Si no tienen datos:
– Crear Excel con mínimo 20 registros ficticios.
– Usar la estructura indicada.

• Si quieren personalizar:
– Cambiar nombre de la app.
– Agregar nuevos KPIs.
– Modificar colores.
– Agregar metas mensuales.

• Puedes solicitar pronósticos:
• OPCIÓN AVANZADA (Agregar Inteligencia Predictiva) Pueden agregar al final del 

prompt: Agregar módulo de proyección que estime ventas del siguiente mes 
usando tendencia histórica simple.



Ahora con emergent







































• Dirección: https://lovable.dev/ 5 CRÉDITOS SE RENUEVAN A LAS 00:00

• https://app.emergent.sh/home 10 CRÉDITOS    

• Tutorial: 

• https://www.youtube.com/watch?v=RGZeP1_oMoY

• https://www.youtube.com/watch?v=Jmr3BDUPOXQ

• https://www.youtube.com/watch?v=qVs4PnNuPhA

• https://www.youtube.com/watch?v=viWO7uEbX3o

• https://www.youtube.com/watch?v=RaE0mmDlo_c

https://lovable.dev/
https://app.emergent.sh/home
https://www.youtube.com/watch?v=Jmr3BDUPOXQ
https://www.youtube.com/watch?v=Jmr3BDUPOXQ
https://www.youtube.com/watch?v=qVs4PnNuPhA
https://www.youtube.com/watch?v=viWO7uEbX3o
https://www.youtube.com/watch?v=RaE0mmDlo_c


Observa la coherencia estructural ahora:

• Entorno → se alimenta de bases oficiales (DENUE, INEGI)
Competencia → se valida con datos reales de mercado
Diagnóstico → se convierte en auditoría medible
Matrices → se automatizan matemáticamente
FODA → se construye desde datos ponderados
Procesos → se conectan con indicadores
Objetivos → se monitorean
BSC → integra todo
KPIs → generan datos
Dashboard / LOVABLE → convierte todo en sistema digital



PROMPTS
• PROMPT PESTEL INTELIGENTE
• Actúa como consultor estratégico senior especializado en análisis 

sectorial.Realiza un análisis PESTEL del sector [especificar sector] en la ciudad o 
región [especificar ubicación].Integra los siguientes insumos proporcionados por 
el alumno:Número estimado de competidores según DENUE: [dato]Principales 
códigos SCIAN identificados: [dato]Tendencias relevantes detectadas en Google 
Trends: [dato]Situación macroeconómica local/nacional actual: [dato]Para cada 
dimensión (Política, Económica, Social, Tecnológica, Ecológica y Legal):Identifica 
mínimo 3 factores actuales y verificables.Clasifica cada factor como 
Oportunidad o Amenaza.Asigna nivel de impacto (Alto, Medio, Bajo).Justifica 
estratégicamente cómo puede afectar el modelo de negocio.Concluye
con:Principales riesgos críticos.Principales oportunidades 
estratégicas.Recomendación general de posicionamiento frente al entorno.🔎
Este prompt obliga a integrar datos reales y no solo opiniones.



• PROMPT PARA EFE / EFI

• Actúa como estratega empresarial con enfoque cuantitativo.A partir de los 
siguientes factores externos/internos proporcionados:[Insertar lista 
estructurada de factores]Desarrolla la Matriz EFE (si son factores externos) o EFI 
(si son internos) considerando:Asignar ponderación (0.0 a 1.0) justificando la 
importancia relativa de cada factor.Asignar calificación estratégica:4 = Respuesta 
superior3 = Respuesta adecuada2 = Respuesta deficiente1 = Respuesta muy 
deficienteCalcular resultado ponderado (Ponderación × Calificación).Presentar 
tabla estructurada lista para exportarse a Excel.Interpretar el resultado total:2.5 
= Posición fuerte<2.5 = Posición débilFinaliza con:Factores críticos 
prioritarios.Implicaciones estratégicas inmediatas.🔎 Este prompt genera matriz 
lista para digitalizar en Sheets.



• PROMPT PARA BALANCED SCORECARD

• Actúa como consultor estratégico experto en implementación de Balanced
Scorecard.Con base en el siguiente modelo de negocio:Propuesta de valor: 
[dato]Segmento de clientes: [dato]Ventaja competitiva (Porter): [dato]Objetivo 
estratégico general: [dato]Diseña un Balanced Scorecard estructurado con las 4 
perspectivas:🔹 Financiera🔹 Clientes🔹 Procesos Internos🔹 Aprendizaje y 
CrecimientoPara cada perspectiva incluye:Objetivo estratégico alineado al 
modelo de negocio.KPI técnicamente correcto (con fórmula).Meta anual 
cuantificable.Proyecto o iniciativa estratégica.Responsable sugerido.Presenta el 
resultado en formato de tabla estructurada lista para digitalizar en Google 
Sheets o dashboard.🔎 Este prompt conecta estrategia competitiva con 
medición.



PROMPT MAESTRO PARA DISEÑO DE DASHBOARD EJECUTIVO
Actúa como diseñador de sistemas de monitoreo estratégico.

Diseña la arquitectura de un dashboard ejecutivo para una empresa del sector [sector], considerando que cuenta con los siguientes KPIs:

[Insertar lista de KPIs propios del alumno]

El dashboard debe incluir:

1.Sección financiera.

2.Sección comercial.

3.Sección operativa.

4.Sección de aprendizaje/innovación.

Para cada KPI:

•Define tipo de gráfico ideal (barra, línea, radar, scorecard, tabla dinámica).

•Justifica la elección del gráfico.

•Indica periodicidad de actualización.

•Define alertas recomendadas (semáforo o variación %).

Incluye recomendación de estructura visual:

•Distribución en pantalla.

•Indicadores prioritarios en parte superior.

•Filtros estratégicos sugeridos.

Concluye explicando cómo el dashboard apoya la toma de decisiones ejecutiva.

🔎 Este prompt prepara estructura lista para Looker Studio, Power BI o Lovable.


